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Edito
Dans ce contexte de crise sanitaire qui contraint le
quotidien et l’avenir de nos entreprises régionales,

joignent leurs forces pour une collaboration inédite
et proposent les 8,9,10 novembre 2021 une édition
ambitieuse de NéoBusiness en Nouvelle-Aquitaine

Au delà de cette promesse faite aux entreprises
innovantes - qu’elles soient des Grands Comptes,
des ETI, des PME et des start-up - cette

C’est LA rencontre B2B
pour booster les achats et
diversifier les opportunités
d’affaires durables entre
entreprises de la région.

rencontre B2B gratuite affiche une raison 
d’être partagée cohérente avec la feuille 
de route régionale Néo Terra !

Alain ROUSSET       Marc PRIKAZSKY Jean-Luc FOUCO



Née de la volonté politique d’apporter plus de compétitivité au tissu économique régional, ADI Nouvelle-Aquitaine fait 
de l’innovation le cœur de son activité d’accompagnement et de création d’opportunités. 

Cette agence régionale mobilise l’ensemble des compétences en innovation dont elle dispose en interne ou qu’elle 
identifie dans les réseaux en jouant collectif ! (innovation technologique, sociale, organisationnelle et environnementale 
de produits & service)

Composée d’ingénieurs, de facilitateurs, d’animateurs, de designers, ADI Nouvelle Aquitaine propose sur les territoires 
un accompagnement « sur mesure » des entreprises et constitue une force d’entrainement de projets et de réseaux 
économiques à fort impact. 

ADI Nouvelle-Aquitaine s’appuie ainsi sur des femmes et des hommes engagés pour penser et agir en écosystème et 
mettre l’innovation à portée de main d’entreprises et de territoires en quête d’un développement économique vertueux 
et prometteur.

1. Préparer et sécuriser vos projets pour demain  

2. Aiguiller et mettre en relation

3. Favoriser les partenariats 

4. Concrétiser les projets 

Voilà notre mission d’intérêt général au service de l’économie régionale !
NéoBusiness en Nouvelle-Aquitaine s’inscrit totalement dans le cadre de cette raison d’être
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Une action ADI NA



2 partenaires principaux de   

7https://www.clubeti-na.fr/ https://www.salon-achats.com/ https://www.cna-asso.fr/

Le CNA est l’association de référence pour les métiers des Achats et 
des Ressources externes, pour être compétitif et responsable.

Initié par le CNA (Conseil National des Achats), le Club des ETI, 
Ceva et Deloitte, le salon des acheteurs et des fournisseurs est 
organisé par les entreprises de la région… pour les entreprises de 
la région. C’est aussi le 1er salon des achats inversés 
en Nouvelle-Aquitaine : ce sont les acheteurs qui 
rencontrent les fournisseurs !

C’est l’occasion, en une journée :
- De fédérer les acheteurs et fournisseurs de la région autour d’un 
projet commun.
- D’accroître la compétitivité des donneurs d’ordre régionaux en 
optimisant leur sourcing.
- De renforcer le tissu des fournisseurs locaux en facilitant leur accès 
aux grands donneurs d’ordre.
- De promouvoir l’achat en circuit court pour garantir un 
développement durable et responsable.

1er Club ETI créé en France (2013), le Club des Entreprises de 
Taille Intermédiaire (ETI) de Nouvelle-Aquitaine est :

1. un lieu unique d’intercoaching et de formation entre 
dirigeants propriétaires

2. un outil indispensable au service du développement des ETI, 
des PME à potentiel et des territoires.

Le Club des ETI de Nouvelle-Aquitaine, qui réunissait à sa 
création en 2013 28 entreprises, en compte aujourd’hui 102 (90 
ETI et 12 PME à potentiel). Elles sont issues du secteur industriel 
et des services aux entrepriseset ont leur siège ou établissement 
principal en Nouvelle-Aquitaine.

L’ensemble de ces sociétés affichent un chiffre d’affaires 
consolidé de 14,8 Mds € et elles emploient 76 000 salariés.

https://www.clubeti-na.fr/
https://www.salon-achats.com/
https://www.cna-asso.fr/


Pourquoi et 
comment ?
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La crise liée au Covid 19 a bouleversé le monde économique et fait émerger de grands 
enjeux pour le business de demain notamment autour de la relocalisation des chaînes 
de valeur, du business en proximité et du consommer local.

Dans ce contexte depuis 2020, ADI Nouvelle-Aquitaine  organise en collaboration 
étroite avec le Club des ETI Nouvelle-Aquitaine et la Région Nouvelle-Aquitaine un 
événement de rencontres BtoB pour permettre aux décideurs des ETI, startups, PME et 
grands groupes de la Région de se rencontrer et saisir des opportunités de business 
pour créer de la valeur en Nouvelle-Aquitaine. 

Cet événement appelé NéoBusiness en Nouvelle-Aquitaine est gratuit pour les 
entreprises  et concentre :

- Plusieurs centaines de rendez-vous d’affaires réalisés en ligne durant les trois jours 
grâce à une plateforme développée pour l’occasion. C’est le cœur de 
Néobusiness en NA >>>   Objectif 1000 en 2021!!

- Des conférences et tables-rondes sur l’avenir du business et la capacité à rebondir 
après les bouleversements provoqués par les crises Initialement pensé dans un 
format 100% en ligne. 

- Une 1 journée type de NéoBusiness en NA =
1à 2 conférence(s) max en mode studio d’entreprise 
+ des rdv d’affaires tout au long de la journée 
+ un soutien premium pour les adhérents ADI + membres du Club ETI

Par l’organisation de cet événement, ADI Nouvelle-Aquitaine affirme son rôle d’agence 
régionale de développement économique et d’innovation en proposant un 
événement transversal à tous les secteurs d’activité et thématiques transversales 
accentuées ou révélées par la crise. 

Innovant et solidaire, l’événement Néo Business en Nouvelle-Aquitaine s’inscrit dans le 
cadre d’une action d’ADI Nouvelle-Aquitaine qui contribue au plan de transitions et de 
reconquête technologique, ainsi qu’à la feuille de route Néo Terra.
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Opportunités B2B
pour le monde d’après ! 

10CRISES

Accélérer l’innovation et décloisonner les collaborations 
tout en favorisant des relations responsables et locales 
entre fournisseurs et acheteurs (privés et publics)

Accompagner l’économie régionale dans sa décarbonation 
en boostant le business en proximité, la diversification des 
marchés et la (re)localisation des chaînes de valeur 

Accroitre la lisibilité des offres dans un contexte 
d’incertitude et de crise sanitaire, économique et  
environnementale. 
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les cibles

▪ Recherche de solutions locales : 
innovation, sous-traitance, 
études, partenariats …

▪ Dans ma filière ou venant 
de filières connexes

▪ Résilience

▪ Retour territorial

• Proposer mes 
compétences 

• En local

• Dans mes marchés 
ou dans des approches

marchés de 
diversification

Acheteurs - Donneurs Ordre
Grands groupes – ETI – PME

& acheteurs publics

Fournisseurs – Offreurs
PME - START-UP
TPE Innovantes

TOUS SECTEURS D’ACTIVITES
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Le site web dédié neobusiness-na.fr 

https://www.neobusiness-na.fr/
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Statistiques rdv BtoB

→ 4000 demandes de rdv ont été effectuées sur la plateforme
→ 800 rdv ont été acceptés
→ 379 rdv ont été réalisés via la plateforme Team Résa
→ 250 entreprises ont été mises en relation (jours J et post-événement

98% des répondants à l’enquête de satisfaction 
souhaite participer à une édition 2021 !!!

Chiffres clés 2020

Statistiques Marketplace

→ 554 entreprises sur la marketplace
• 14 grands groupes
• 34 ETI
• 265 PME
• 157 startups
• 85 autres (indépendants, TPE, …)  

→ Secteurs les plus représentés
• Electronique/numérique : 171
• Energie/environnement : 153
• ASD : 111
• Agroalimentaire : 79

→ Répartition offreurs / demandeurs
par thématique

• Innovation : 257 / 28
• Développement durable : 129 / 31
• Communication : 100 / 20
• Relation commerciale : 95 / 42
• Production et service à l’industrie : 94 / 9
• Gestion 4.0 : 83 / 26
• Qualité de vie au travail : 69 / 8
• Protection de l’entreprise : 44 / 6

Chiffres clés 2020
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Quelques participants en 2020

Parmi les participants de 2020 !!



La plateforme
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neobusiness-na.fr
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Le site web dédié neobusiness-na.fr 

https://www.neobusiness-na.fr/
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L’espace B2B 
personnel

• Pour organiser 
gratuitement votre 
agenda de RDV 
business digitaux

• Pour accéder aux 
salons/webinaires  
privatifs amont

• Pour sélectionner les 
conférences 
en ligne qui vous 
correspondent

• Utiliser les kits de 
communications et de 
visibilité sur les réseaux 
sociaux  et auprès de 
vos écosystèmes 

La proposition 
de contenus

• Le programme de 
conférences 

• Les univers professionnels 
et thématiques 2021

• La présentation des 
intervenants et conférenciers

• La mise en valeur des 
besoins acheteurs et offreurs 
fournisseurs

• La raison d’être de cette 
rencontre placée sous le 
symbole de la coopération 

• La présentation des 
partenaires organisateurs

une 
plateforme 
performante

0201
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Une  plateforme de sourcing
et de rencontres B2B 
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Offre B2B
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neobusiness-na.fr
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ACHETEURS ET 
DONNEURS 

D’ORDRE
Venez découvrir 

les compétences & 
offres innovantes !

OFFREURS 
INNOVANTS

Venez découvrir 
les besoins 

des acheteurs !
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La promesse B2B

…se connecter 
toute l’année à l’offre  
néo-aquitaine
L’annuaire d’entreprises reste accessible hors 
plages évenementielles tout comme les rommes
de networking 

Disposer d’1 
plateforme 
gratuite… 

permettant d’identifier sur 
6 mois les offres et 
besoins des entreprises 
régionales.
Accessible gratuitement 
aux Start-up PME ETI et 
Grand groupes ayant 
siège social ou étab.2aire 
en région

… grâce à une vitrine de 
l’innovation ergonomique 
et engageante 

Une plateforme B2B et son site vitrine, design et 
ergonomie qui font la différence / responsive

01 02

04

…pour initier 
1000 RDV
d’affaires 
La plateforme organisent le 
matchmaking d’après vos 
souhaits et l’expression en 
offres, besoins, enjeux des 
entreprises. 
Les rdv d’affaires durent 25 
minutes sur les plages 
calendaires liées aux 
différents évènements. Il 
sont réservés aux 
entreprises.

02 03



24

sur cette plateforme desourcinget de rencontres B2B 

neobusiness-na.fr

350 entreprises déjà inscrites au  06 /10/21 

https://www.neobusiness-na.fr/
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univers & thématiques

Communication 
& Marketing

Services

Gestion de site
& opérations 
industrielles 

R&D 

IT & Télécoms

Logistique, 
transport & flotte

Enjeux & 
Transitions

• Innovation produit
& services

• Décarbonation

• Digitalisation

• ESS

• Relation commerciale 

• Risque et protection

• QVT, RH, Formation

• Croissance externe
… Compétences & partenariats recherchés  

+ recherche par territoires + recherche par secteurs d’activités 



Programme 
2021
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PROGRAMMEÉMISSIONS 2021

12 Juill. Chez SEMSO (40)

IA & DATASCIENCE POUR VOTRE PERFORMANCE !
Conf. LUC JULIA Directeur scientifique de RENAULT

17 Sept. chez SERMA (33)

INTÉGREZ LES MARCHÉS  DE LA PRODUCTION ENR  !
Conf. ROBIN GIRARD Chercheur Centre Procédés ENR 

et Systèmes Energétiques, MINES ParisTech

09 Déc.  chez SILAB (19)

INTÉGREZ LE BIOSOURCING À VOTRE PRODUCTION !
Conf. A définir
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Lundi 08 Nov. 10h30

DECARBONONS NOS ENTREPRISES !

Mardi 09 Nov. 10h30

ACHETONS RESPONSABLE ! 
+ remise du Cristal des Achats le soir dans locaux Région N-Aqt

Mercredi 10 Nov. 10h. 

CONJUGUONS SENS & COMPETENCES

PARTENAIRES INTERVENANTS



Lundi 08 Nov. 10h30

DECARBONONS 
NOS ENTREPRISES !

PARTENAIRES INTERVENANTS

La décarbonation des industries de production et des services est un sujet majeur, non seulement du schéma régional 
de développement de la Nouvelle-Aquitaine, mais également du plan de relance national. Avec un objectif commun au 
monde économique de plus en plus mobilisé : engager la modernisation de nos entreprises vers la neutralité carbone 
et une économie plus circulaire.

NéoBusiness en Nouvelle-Aquitaine vous propose à travers une émission de 2 heures, des témoignages d’entreprises 
régionales engagées dans cette décarbonation, ainsi que le keynote de Sylvie JEHANNO, PDG de DALKIA.
Retransmission depuis les locaux du groupe GASCOGNE qui témoignera à cette occasion.



Mardi 09 Nov. 10h30

ACHETONS

RESPONSABLE ! 

PARTENAIRES INTERVENANTS

Lorsqu’une entreprise choisit un sous-traitant, un prestataire pour minimiser ses impacts environnementaux et 
sociétaux, elle s’applique une politique de développement et de collaboration qui va encore plus loin que le choix 
de la collaboration en local.
Cette pratique d’achat durable gagne le tissu économique régional et, après avoir émergé du monde de l’économie 
sociale et solidaire, est poussée par des réglementations de plus en plus fortes en la matière. Elles modifient 
également les processus d’innovation et de production.

NéoBusiness en Nouvelle-Aquitaine vous propose une émission de 2 heures composée de retours d’expériences 
concrets de directions Achats et de dirigeant(e)s.

+ Soirée de remise 
du Cristal des Achats

dans les locaux Région NA + allocution d’Alain Rousset 
, Président Région Nouvelle Aquitaine dès 17h



Mardi 09 Nov. 17h

Soirée de remise 

Dans la continuité de l’édition 2019 du Salon Achat[s], le Conseil National des Achats souhaite récompenser les actions concrètes 
menées pour le développement de l’activité Régionale et la relocalisation.

Ce prix récompense une Direction achats ou un binôme Direction achats/Fournisseur, si le projet a été mené conjointement.
Cette catégorie sera jugée selon ces principaux critères :
Développement territorial / Efficacité et résultats / RSE, Créativité et innovation / Soutien des fournisseurs en contexte COVID

La soirée en présentiel réservée aux adhérents & membres organisateurs !
Cette soirée est accessible et réservée en présentiel aux adhérents d’ADI Nouvelle-Aquitaine, les membres du CLUB ETI et du Conseil 
National des Achats. Elle aura lieu dans les salons de l’Hôtel de Région Nouvelle-Aquitaine
*
Une allocution d’Alain Rousset, Président Région Nouvelle Aquitaine et du Club des ETI de Nouvelle-Aquitaine dès 17h.

La soirée retransmise sur neobusiness-na.fr

PARTENAIRES



Mercredi 10 Nov. 10h. 

CONJUGUONS SENS

& COMPETENCES

Télétravail, digitalisation, bien-être au travail, Raison d’être des entreprises, RSE, Sens au travail…
Au-delà des tendances technologiques et économiques, le monde de l’entreprise est traversé par des 
bouleversements et de  paradigmes vite établis en  standards. Ils poussent les dirigeants à définir des caps plus 
collectifs, plus porteurs d’adhésion et d’attractivité des talents !

NéoBusiness en Nouvelle-Aquitaine vous propose, à travers une émission de 2 heures, de décrypter les tendances du 
monde du travail et de la RH en s’appuyant sur des entrepreneurs, des chercheurs et des institutionnels.

INTERVENANTS
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1 à 2 live par jour 
cohérents avec les partenariats  

et les feuilles de route régionales  

mais…

+ de têtes d’affiche !

conférences 
& tables rondes

Cliquez ici pour le Replay 2020

https://www.adi-na.fr/actualites/retour-sur-levenement-neo-business-en-nouvelle-aquitaine.html
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Un programme 2021 augmenté sur 6 mois 

1 JOURNÉE TYPE NéoBusiness en NA =
1à 2 conférence(s) max en mode studio d’entreprise
+ des rdv d’affaires tout au long de la journée
+ un soutien premium pour les adhérents ADI et  membres du Club ETI 
+ les membres du Cluster Partenaire dans le cas d’un MiniNéobusiness notre nouveau format (cf.pages suivantes)
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MINI NéoBusiness en NA
Un nouveau format complémentaire & expert
Dès juillet 2021, des «mini» NéoBusiness en Nouvelle-Aquitaine seront proposés par ADI NA 
en complément de la grande rencontre des 8, 9 & 10 Nov.

Organisé en partenariat avec un cluster/pôle de la région, et destiné aux entreprises de 
Nouvelle-Aquitaine, chaque Mini-NéoBusiness propose gratuitement et en ligne :

✓ 1 journée complète de Business meetings dédiée à la rencontre entre offreurs et 
demandeurs de solutions sur un enjeu marché et business fixé par les partenaires.

✓Ces opportunités business sont accompagnées en matinée d’une émission spéciale 
inspirante et proposant un speaker d’envergure et des témoignages d’entreprises de 
Nouvelle-Aquitaine.

✓ L'émission est captée et produite depuis une entreprise hôte et membre du Club des ETI de 
Nouvelle-Aquitaine

Plus d’informations à venir sur neobusiness-na.fr 

Mini
Néobusiness

https://www.neobusiness-na.fr/#bl-5b177968-29c7-4dae-ff48-79b2e1a169cf
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IA & DATASCIENCE 
AU SERVICE DE VOTRE PERFORMANCE

Lundi 12 juillet de 9H à 18H

Emission Live  à 10H30
+ Rdv B2B de 30min

Intervenants 



A L’OCCASION DE

IA & DATASCIENCE 
AU SERVICE DE VOTRE PERFORMANCE

AVEC

NEOBUSINESS-NA.FR

Dr LUC JULIA
Co-concepteur de SIRI

Directeur scientifique de Renault

KEYNOTE EXCEPTIONNELLE

lundi 12 juillet à 10H30



17 septembre – 9h 18h





Organisation
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Contact TaskForce

Equipe opérationnelle 

Antoine CHOTARD
responsable Marketing et Développement - chef de projet
a.chotard@adi-na.fr
0608178344

Sabine GONDALLIER
chargé de mission evenementiel et salons 
s.gondallier@adi-na.fr

Sous la direction de Vincent BOST, 
directeur général ADI Nouvelle-Aquitaine

Appui opérationnel

Armelle GAILLARD – CEVA Santé Animale, Responsable des achats 
indirects / Salons ACHAT[s]

Muriel Faucon Genin, responsable de la communication ADI Nouvelle-
Aquitaine

mailto:a.chotard@adi-na.fr
mailto:s.gondallier@adi-na.Fr
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